PERFIL

Por un lado, tengo una sdlida
formacién técnica, automotivacion,
capacidad para trabajar bajo presion,
construir relaciones y centrarme en los
clientes y los resultados.

Ademds, tfrabagjo en  entornos
mulficulturales, me considero un
aprendiz rdpido y tengo habilidades
andliticas, de innovacion y
creatividad.

Tengo una gran pasion por la
tecnologia y las ventas, con mucho
conocimiento y experiencia en
ambos.

INFORMACION DE CONTACTO

Teléfono:
+54 9 11 3087 3343

Linked In:
https://www.linkedin.com/in/reycarlos/

E-maiil:
reycarosf@gmail.com

Direccion:
Banfield, Prov de Buenos Aires,
Argentina. PC 1828.

AFICIONES

Tecnologia en gral
Gaming
Emprendimientos
peliculas

Auto aprendizaje

CARLOS REY

DNI: 29.077.454
e Estado: Comprometido con 2 hijos
e Nacionalidad: Argentina
e Edad: 39

EDUCACION

Universitas - Analista de sistemas

03/2007 — Incompleto

Quedan 10 asignaturas para obtener un titulo en andlisis de sistemas y
2 asignaturas para obtener un titulo en analista programador.

WORKING EXPERIENCE

NZXT - Regional Sales Manager

03/2017 - 9/2019

Ventas, rotacién de inventario y actividades de la marca en
Argentina, Uruguay, Paraguay, Colombia y Perd.

Plan de marketing y desarrollo para toda la cadena de distribucion.

Thermaltake - Channel Development

04/2014 - 03/2017

Cierre de negocios directamente con distribuidores y revendedores,
inventarios, monitoreo de cuentas y cumplimiento de objetivos
comerciales y de ventas.

D-lLink - Regional Manager

08/2009 - 10/2012

Gestion de la distribucion de la marca en Argentina y Uruguay.
Unidades Comerciales: Negocios, Retail y Telco

Stylus S.A. - Product Manager

07/2005 - 08/2009

A cargo del drea de conectividad y energia
Marcas: 3Com, Encore, SMC y Emerson-Libert.

Importaciones, control de ventas, rotacién de stock, planes de venta
para canales y ofras responsabilidades relacionadas con el puesto.

HABILIDADES

Inglés 70%
Marketing 80%
Ventas 90%

Social Media 75%

Tecnologia 75%
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